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Ingeniero Comercial

Resumen Profesional:

Profesional con 16 años de experiencia en el área de compras y contratos, planificando y gestionando todas las operaciones relacionadas al abastecimiento de grandes empresas, obteniendo ahorros financieros y contables medibles y confiables, mejora en los procesos, la logística y alianzas estratégicas con proveedores, optimizando el proceso de contratos y la gestión de proveedores y compras tanto en mercado nacional como internacional.
Experiencia cronológica:
Mayo 2020 a la Fecha: Fundadora Global App

Proyecto personal que nace de la necesidad de desarrollar el comercio electrónico en medio de las extensas cuarentenas, consistente en diseñar aplicaciones móviles e implementar planes de marketing virtual para pymes.
Octubre 2019 a 30 Abril 2020: Ingeniero de Contratos Thiess Spa

Proyecto consistente en el mejoramiento y optimización del área de compras y contratos desde el punto de vista procesal y de gestión, negociando y renegociando contratos estratégicos de la compañía, elaborando nuevos contratos, búsqueda (Sisep, Achilles, Quadrem, Internet, Directorios, Contactos empresariales), evaluación técnica-comercial (en dimensiones de calidad, cumplimiento de parámetros financieros y legales, plazos, logística, servicio), segmentación y creación de nuevos proveedores de acuerdo a necesidades de la empresa, elaboración y gestión de procesos de licitación y categorización de las compras. Reportes y planificación de compras para obtención de target de ahorro y mejora en el proceso.
Resultados: de 10% en ahorro anual en categorías de EPP y Ropa Corporativa, 10% en renegociación de contratos marco existentes y mejora en plazos de pago, 30% de ahorro contable en reportes financieros e inventario, fortalecimiento de relaciones con proveedores clave (perforación, insumos, servicios), ahorro de 10% con análisis de costos y corrección de procesos con proveedores en el rendimiento de los equipos de perforación.
Febrero 2018 a Octubre 2018: Corretaje de Propiedades Home Rental

Desarrollo de actividades profesionales como comisionista en corretaje de propiedades para el sector centro y oriente de Santiago, efectuando asesorías para los clientes que compran y venden propiedades en materia de tasación, solución de prohibiciones, negociación de términos legales y comerciales, elaboración de contratos y gestión de los mismos hasta la inscripción en el conservador de bienes raíces. 
Octubre 2017 a Enero 2018: Reemplazo Comprador Senior – Metso Minerals

Reemplazo, con la función de efectuar gestión de las compras operativas y de emergencia, elaborando comparativos, negociando las ofertas, buscando y evaluando a nuevos proveedores en las categorías críticas donde existía demasiada dependencia. Gestión y renovación de los contratos vigentes y nuevos.
Adicionalmente, apoyé en la planificación de compras al área usuaria asignada (Field Service- Mantenimiento de Equipos en Emergencia Minera), elaborando un modelo de consumo para la categoría de herramientas y equipos, que permitiera visualizar el volumen de compras, los cuales se licitaron a través de una consultora externa. Como resultado se obtuvo un 40% de ahorro en compra y arriendos de herramientas y equipos, reduciendo las compras de emergencia al 3%. 
Mayo 2016 a Agosto 2017: Consultoría de Sourcing  - Orica Mining Services
Responsable de efectuar análisis de sourcing para la Planta de Explosivos ubicada en la ciudad de Antofagasta. Entre las funciones realizadas, se encuentran las siguientes:   
· Desarrollo, búsqueda y gestión de nuevos proveedores nacionales y extranjeros, para los materiales indirectos adquiridos en la planta. Fortalecimiento de las relaciones contractuales con los proveedores ya existentes en el maestro, incorporando mejores condiciones comerciales en los contratos ya existentes. Reuniones de seguimiento periódicas.
· Segmentación de proveedores según criticidad, a fin de obtener los canales más fiables del mercado a disposición.

· Búsqueda de alternativas de insumos, equipos y herramientas en mercado nacional y extranjero, para construcción de un catálogo de compras.
· Desarrollo de un Plan de Compras para la posterior gestión del área, incorporando una estrategia de sourcing, con el fin de lograr ahorros y mejora en la logística.
Diciembre 2012 a Enero 2016: Analista de Abastecimiento, Aguas Nuevas S.A.
Responsable de la gestión y reportabilidad de las compras, contratos y licitaciones (públicas y privadas) para todas las empresas del holding (Osmoflo Spa - prestadora de servicios a mineras, Aguas del Altiplano S.A., Aguas Araucanía S.A. Y Aguas Magallanes S.A.), realizando management con los proveedores, de los clientes internos y renegociación de contratos marco. 
Entre las funciones específicas más relevantes, estuvieron:
· Preparar bases de licitación, y gestionar las licitaciones públicas y privadas.
· Evaluación técnico-económica de las licitaciones y compras.
· Gestionar requerimientos técnicos de los usuarios internos, consolidando solicitudes.
· Hacer órdenes de compras nacionales e internacionales.
· Elaboración modelos para planificar inventarios y mantener stocks óptimos en bodegas, controlando el stock, a fin de mantener siempre abastecida las bodegas en regiones. 

· Elaborar y negociar contratos marco, de servicios y concesiones, validándolos con Fiscalía.

· Administración de contratos, en sus hitos y gestión de pago, renovaciones, boletas de garantía, plazos.

· Búsqueda y segmentación de proveedores nacionales y extranjeros, a través de diversos medios, generando un maestro de proveedores confiable y flexible.
· Evaluación técnica y comercial de los proveedores nacionales y extranjeros, desarrollando relaciones de largo plazo con ellos, a través de reuniones y visitas quincenales, auditando cumplimiento de las normas ISO y normas HSEC, entre otros parámetros.
· Velar por cumplimiento de leyes de subcontratación en los proyectos.

· Mejorar procesos y crear procedimientos administrativos.

· Generación y seguimiento de KPI´s, reportes de gestión semanales.
· Auditar los procesos de gestión, según normas ISO 9001; ISO 14.001 y OHSAS 18.001, ingresando hallazgos en sistema Softexpert.
Septiembre 2010-Noviembre 2012: Procurement Specialist & Control Project en Orica Mining Services
Responsable de las compras estratégicas para implementar los proyectos de la compañía, generar una base sólida de proveedores clave y preparar bases para licitar insumos y servicios necesarios en los proyectos asignados.

Entre las funciones específicas más relevantes, estuvieron:

· Efectuar órdenes de compra nacionales e internacionales y hacerles seguimiento logístico.
· Negociar compras y contratos con los proveedores.
· Buscar proveedores, por medio de catálogos de industria (Sisep, Achilles, Quadrem), referencias empresariales, internet y maestro interno, entre otras fuentes.

· Evaluar proveedores críticos (en dimensiones de calidad, cumplimiento de parámetros financieros y legales, plazos, logística, servicio), estableciendo relaciones profundas con ellos, a través de reuniones periódicas, visitas de seguimiento y evaluación técnica y comercial, además de evaluación de cumplimiento normas ISO y otras certificaciones.
· Segmentar proveedores, basándose en su criticidad y tipo de producto/servicio, con el propósito de construir canales de aprovisionamiento confiables y abiertos al cambio.
· Generar bases de licitación para obras civiles, servicios, equipos y máquinas.

· Informes de seguimiento de todas las compras y control de inventarios, cumpliendo plan presupuestario y Carta Gantt de cada proyecto.
Enero 2009-Agosto 2010: Inside Sales Engineer en Johnsons Screen
Responsable de apoyar al área ventas, productiva y logística, controlando la producción interna, en cuanto a inventario y control de gestión.
Entre las funciones específicas, se encuentran:

· Apoyar a los vendedores en la elaboración de ofertas técnicas para los clientes, gestionar sus órdenes de compra y efectuar análisis del mercado para incorporar nuevos productos en la industria.
· Planificar y hacer seguimiento de los despachos a clientes.

· Revisar y generar fórmulas para fijación de precios de los productos comercializados, considerando las variables que lo afectaban (dólar, petróleo, otras variables)
· Elaborar proyecciones de compras de acero y otros metales y ventas anuales de lo producido.

· Elaborar estudios de mercado de modo permanente con ayuda del software Mercosur.

· Identificar nichos de negocio y elaborar ofertas para promocionar entre los clientes (Ej. pack de cribas con bombas para la construcción de pozos)
1998 a Diciembre 2008: Consultoría Independiente – Asociado a BICG
Asesor de empresas en asuntos de comercio exterior, inversiones y financiamiento internacional de proyectos, como  asociado a la compañía Berlington International Consulting Group. Apoyo a empresas de la cartera de la consultora, desarrollando cartera de nuevos proveedores por tipo de producto, gestionando la internación de máquinas y equipos para la fabricación de PET, insumos para empresas industriales (cemento, Clinker), y repuestos para las flotas de vehículos (mangueras, neumáticos, otros), de acuerdo a las normas requeridas por el cliente.
Estudio Pre grado: 
· Ingeniero Comercial titulada en la Universidad de Tarapacá, Arica
Diplomados:
· Comercio Exterior, Políticas Públicas y Diplomacia, USACH
· Habilidades Negociadoras, Universidad de Michigan Online

· Marketing, CEAC, Santiago

· Coaching Ontológico, Fostering Talent, Santiago

· Auditor Líder Normas ISO 9001:14001:18001, Aenor, Santiago

· Reingeniería de Procesos,Grupo Sur Consultores, Arica 

· Conductor maquinaria pesada, Incae Ltda, Santiago
Otros:
· Inglés oral nivel técnico (en perfeccionamiento Online), escrito intermedio alto.
· Office usuario intermedio avanzado.
· Dominio de SAP MM y FI, Oracle, JDE, MS Project, Vizzio
· Disponibilidad para viajar.
· Pretensiones de renta $2.000.000 líquidos
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